
 

 

  

 

AHK – Geschäftsreiseprogramm Exportinitiative Erneuerbare 

Energien 

Renewables made in Germany 

- Fragebogen -  

 

Bitte senden Sie Ihren ausgefüllten Fragebogen: 

 

- via E-Mail an: bmwi.geschaeftsreisen@eclareon.com 

- via Fax an: 030 – 246 286 94 

- via Post:  eclareon GmbH Berlin 

   Herrn Dirk Kalusa 

   Luisenstraße 41 

   10117 Berlin 

 

 

Vielen Dank für Ihr Interesse am AHK-Geschäftsreiseprogramm Erneuerbare Energien. Um die Inhalte der 

Seminarveranstaltung und die Auswahl geeigneter Gesprächspartner optimal an Ihre Interessen anpassen zu 

können, möchten wir Sie bitten, uns einige Fragen zu beantworten. 

 
Die Fragen sind in einen allgemeinen und einen länderspezifischen Teil untergliedert. Bitte füllen Sie bei 
Teilnahme an mehreren Geschäftsreisen nur ein Mal den allgemeinen Teil aus, sowie die entsprechenden 
länderspezifischen Bögen. 
Wir möchten Sie bitten, die Fragen so präzise wie möglich zu beantworten. Die Auslandshandelskammer 
(AHK) wird auf Basis Ihrer Angaben die Gesprächspartner für Ihre individuellen Termine identifizieren und 
ansprechen. Die weitere Abstimmung der Gesprächstermine erfolgt daraufhin direkt zwischen der AHK und 
Ihnen. 
 
Bitte stellen Sie sicher, dass der Bogen komplett ausgefüllt ist und die Informationen so aktuell wie möglich 
sind. Ihre Daten unterliegen dem Datenschutz und werden vertraulich behandelt. 
 

 

 



 

 

  

 
Allgemeiner Teil  (bei Teilnahme an mehreren Geschäftsreisen bitte nur einmal ausfüllen) 
 
1 Details zum Unternehmen 

Unternehmen:       
Land:       
Straße:       
Stadt:       
Postleitzahl:       
Homepage:       

Kontaktperson:       
Teilnehmer:       
Position:       
Telefon:       
Fax:       
E-Mail:       

Wie haben Sie von diesem Programm erfahren? 
      

 
2 Tätigkeitsfeld 

2.1 2006 2007 2008 2009 

Mitarbeiteranzahl                         

In welcher Branche sind Sie tätig? 
 Photovoltaik    Biogas   Windenergie  
 Solarthermie    Biomasse  Wasserkraft 
 Solarthermische Kraftwerke  Biokraftstoffe  Geothermie 
 Sonstige:       

Geschäftsfeld: 
 Hersteller   Zulieferer   Projektentwickler 
 Vertrieb   Finanzierer   Betreiber 
 Consultant   Sonstige:       

Welche Produkte / Dienstleistungen bietet Ihr Unternehmen an? 
      

Welche Produkte / Dienstleistungen bietet Ihr Unternehmen im Bereich Erneuerbare Energien (EE) 
an? 
      



 

 

  

Was sind die Unique Selling Points Ihrer Produkte? (Was hebt Ihre Produkte von der Konkurrenz ab?) 
      

Umsatz 2009 im Bereich EE: 
 bis 1 Mio €  1 - 10 Mio €  10 - 40 Mio €  über 40 Mio € 

(Voraussichtlicher) Umsatz 2010 im Bereich EE: 
 bis 1 Mio €  1 - 10 Mio €  10 - 40 Mio €  über 40 Mio € 

Seit wann sind Sie im Bereich EE tätig? 
      

2.2 Exporttätigkeiten 

Welche Produkte / Dienstleistungen im Bereich EE sind für Auslandsmärkte vorgesehen? 
      

Exportvolumen EE weltweit 
2005 2007 2008 2009 

      €       €       €       € 

 
3 Strategie im Ausland 

3.1 Bitte beschreiben Sie Ihre bisherigen Exportaktivitäten 
 Zielländer, Art des Geschäfts: 
      

Mögliche Zielländer/Regionen und Erwartungen für die Zukunft / Ausblick: 
      

3.2 Bitte beschreiben Sie Ihre Strategie für die Erschließung von Exportmärkten. 
(Gründung einer Niederlassung, Jointventure, Kooperationen, Kundenkontakt etc.) 
      

 



 

 

  

Länderspezifischer Teil: USA 
 
4 zum Zielland  

4.1 Exportieren Sie bereits in das Zielland?   Ja   Nein 

4.2 Exportvolumen Zielland 
2006 2007 2008 2009 

      €       €       €       € 

4.3 Auf welchen Produkten / Dienstleistungen liegt der Schwerpunkt für den Export in das Zielland? 
      

4.4 Wie schätzen Sie die Konkurrenzsituation im Land ein? Bitte in Stichpunkten aufzählen. 
      

4.5 Haben Sie Ihre Produkte an den o.g. Markt angepasst? 
      

4.6 Brauchen Ihre Produkte ein Zertifikat / spezielle Genehmigung, um im Zielland verkauft werden 
zu können? 

 Ja, welche:        Nein        Ich weiß nicht 

4.7 Haben Sie in den letzten zwei Jahren Geschäftsreisen im Zielland unternommen und/oder  
potenzielle Partner kontaktiert? Falls ja, beschreiben Sie kurz die Ergebnisse dieser Reise. 
      

4.8 Haben Sie eine Marktanalyse für Ihr Produkt im Zielland durchgeführt? 
 Ja   Nein   Geplant 

Bitte fassen Sie kurz die Ergebnisse zusammen: 
      

4.9   Haben Sie eine Unternehmensbroschüre in englischer Sprache?  Ja     Nein   Geplant 

4.10 Haben Sie eine Unternehmensbroschüre in der Landessprache?  Ja     Nein   Geplant 

 
5 Anforderungsprofil AHK Geschäftsreise 
 



 

 

  

5.1 Nennen Sie bitte die wichtigsten Ihnen bekannten Hemmnisse im Zielmarkt in Hinblick auf die 
Produkte / Dienstleistungen Ihrer Firma. 
      

 

5.2 Welche Themen interessieren Sie besonders im Rahmen der Seminare / Vorträge? 
      

5.3 Wer ist der geeignete Gesprächspartner zur Klärung Ihrer Fragen? Im Rahmen der Geschäftsreise 
sind an drei Tagen jeweils bis zu drei unterschiedliche Kontakte möglich. Bitte nennen Sie zu jedem 
Kontaktwunsch das Anforderungsprofil (so genau wie möglich). 
Bsp.: Sie brauchen einen Kooperationspartner, der Sie beim Vertrieb Ihrer Produkte unterstützen kann. 
Kontaktwunsch: Kooperationspartner Vertrieb 
Anforderungsprofil:  unabhängiger Berater / Verkäufer im entsprechenden Fachgebiet,  zuständig für 
die Region XY 
Kontaktwunsch 1:       
Anforderungsprofil:       

Kontaktwunsch 2:       
Anforderungsprofil:       

Kontaktwunsch 3:       
Anforderungsprofil:       

Kontaktwunsch 4:       
Anforderungsprofil:       

 

 
 
 
 



 

 

  

 
Ich bestätige, dass die gemachten Angaben wahr und fehlerfrei sind. Ich bin einverstanden, dass 
mein Unternehmen nach der Geschäftsreise zur Evaluierung des AHK – Geschäftsreiseprogramms 
kontaktiert wird. 
 
Unterschrift:       Datum:       

Funktion:       
 
 
 
Stempel: 
 
 
Vielen Dank für Ihre Mühe und die Beantwortung unserer Fragen ! 
 
Bei offenen Fragen steht Ihnen Herr Dirk Kalusa  unter der  Telefonnummer  
+49 (0)30 66 40 11 78 gerne zur Verfügung. 
 
 


